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Buongiorno, mi chiamo 
Andrea Romanelli, sono 
un collega e cerco solo di 
difendermi dalle 
commissioni Bancarie :)

Suggerimento
Provateci anche voi!

Con un minimo sforzo a 
fine anno vedrete i 
BENEFICI



Conosciamo Nexi Business
Nexi Business raccoglie tutte le informazioni sui 
Vostri POS (Contratto, Commissioni, fatture, 
riepiloghi etc.)

E’ un’ottima fonte di informazioni per 

decidere dove veicolare le nostre

TRANSAZIONI



Suggerimento
Nella sezione DOCUMENTI 
si trovano i contratti con le 
relative commissioni in 
base al tipo di carta.





Attenzione alle carte 

Business

Le Virtual card 

rientrano tra queste.



Controllate!!!

Questo è un vecchio contratto che 

mi ero dimenticato di avere.

Le Business o Commercial 

sono quasi la metà quindi…



Estratto Conto Nexi

Analizzando il Vs estratto conto, 
potete capire che tipo di clientela 
avete e, di conseguenza, scegliere dove 
transare le varie tipologie di carta.



1. Cosa Valutare
Controlla il Tipo di Clientela per capire quali sono le 
tipologie di carta maggiormente transate

➔ Consumer
Sono quelle sulle quali si riesce avere le 
commissioni migliori. (Segmento Leisure)

➔ Business
Sono le carte più care e, soprattutto, includono 
tutte le Virtual card (Booking.com, Expedia, 
CWT etc.).

➔ UE - EXTRA UE
Sulle carte Extra Europee c’è una commissione 
aggiuntiva.

➔ POS Fisico - Mobile - Gateway 



Come si compone la Commissione?

Interchange ++
Addebitata dalla Banca del 
cliente.

Vengono concordate dai 
Circuiti ma pagate alla  
Banca; dal 2015 UE ha messo 
un tetto allo 0,2/0,3%

Acquiring
Addebitata dal fornitore di 
servizi di pagamento per 
l’elaborazione della 
transazione. (Es. Nexi)

Issuer
Addebitata dal sistema di 
emissione della carta per l’uso 
della propria rete. Inclusa 
nella commissione di 
Acquiring.

(Es. Visa/Mastercard)



Gli Strumenti





Suggerimento
Come scegliere il gateway 
di Pagamento migliore.

Cosa Valutare.



Suggerimento
Gli altri sono pronti, tu 
come permetti di pagare 
sul tuo sito?



Suggerimento
Oggi anche il pagamento si 
è trasformato in una 

Esperienza per l’utente.

Perchè non accontentarlo?



Le Possibilità




